Olivier Waber,
agriculteur

Olivier Waber, gérant (a droite),
Walter Waber, son pére (au
milieu), Pierre Waher, son oncle
(2 gauche).

Eux et un mécanicien — soit 4
personnes — s’occupent des
clients a plein temps.

En saison 8 employés addition-
nels complétent I'équipe de 12
personnes.

Parc de machines :

6 tracteurs de 90 a 200 CV,

8 moissonneuses, 2 ensileuses
8 remorques ensilages, 6 véhicu-
les de transport, & semoirs de
précision pour les semis de bette-
raves, mais, fournesol et soja.

Activités:

semis, hattage/moisson, ensila-
ge 80%, transport, éparages, ira-
vail du sol. Domaine de 90 ha :
de l'orge, du blé, du colza, du
mais.

Monsieur Waber, comment
est le climat dans la bran-
che agricole ici, dans votre
région ?

Olivier Waber: || est trés
dur, les perspectives sont
difficiles, dans les dernie-
res années nous avons vé-
cu une forte baisse des prix
agricoles, surtout pour le
prix du lait et de la viande.

Quel est votre taux
d'équipement Michelin ?
Il est presque de 100%,
disons de 95%.

Quels sont les types de
pneus que vous utilisez ?
Pour nos machines, on uti-
lise des pneus larges, sur-
tout le XM 27 et 28, le
MegaXBib, les pneus
étroits RC et le XS pour

les bennes.

Les moissonneuses d’Olivier Waber en action.
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Le taux d’équipement MIGHELIN est presque de 100%.

Au milieu du monde

Pourquoi au milieu du monde? A Pompaples se trouve une fontai-

ne dont l'eau coule dans le Rhone et le Rhin. Depuis plus de 40 ans,

la société Waber SA propose ici des travaux agricoles salaries.

Pourquoi du MICHELIN ?
A cause de la techno-
logie, du confort

des pneus, de la souplesse
et surtout du service.

Quel est votre avis sur le
service MICHELIN Exelagri
de la maison Viquerat ?
Comment est la coopéra-
tion avec Viquerat ?

On se connait et on tra-
vaille avec eux depuis la
création de I'entreprise
Viquerat. lls ont le service
technigque et de dépanna-
ge toujours a la pointe. En
saison, en cas de probléme
on peut lui téléphoner 24
heures sur 24, on nous dé-
panne méme le samedi soir
ou le dimanche. Il a du stock
ou il y a toujours un

pheu pour nous de-
panner sur site

7 jours

sur 7.

Pour une durée de vie accrue des pneus, pour économiser du
carburant et pour la sécurité de la conduite, le systeme MICHELIN
de surveillance de pression des pneus, TireMoni fournit de précieux
services, Quatre capteurs veillent a ce qu'en permanence, commodément depuis
la cabine du conducteur, les pressions des quatre pneus soient toutes sous votre contrdle. En cas de baisse de pression, vous éles
averli par un signal optique autant qu'acoustique. Convient pour les tracteurs et remorques & quatre roues, et pour une pression des
pneus jusqu'a 4 hars.

Ce TireMoni est disponible chez voire revendeur MICHELIN Exelagri.

Ceci est un point clé d'avoir
choisi Vigquerat comme par-
tenaire de confiance. Au
total 50% de nos pneus
sont montés sur site depuis
Lonay, et pour les gros
pneus, je vais a I'agence
Viquerat a Nyon.

Si vous pouviez souhaiter
un nouveau produit
MICHELIN, quel serait-il ?
La gamme pour moisson-
neuses en Suisse est trop
limitée, le 710 est trop
étroit et le 800 est juste-
ment trop large. Ce se-
raient alors des dimensions
variées pour les moisson-
neuses (largeur max.

3,50 m)

MICHELIN TireMoni -
surveillance intelligente de la

pression des pneus

comme le 780/70 R 42, le
780/75 R 34, le 750/75R 34
et le 780/75 R 38 gu’il nous
faudrait, il y aurait certai-
nement beaucoup d'inté-
resses,

Merci a Dominique Pittet
pour le soutien et I'aide
technique apportée a
I'entreprise Waber !

Merci pour l'interview.

En arriére :

Tony Wiederkehr (a droite)
et son équipe.

Devant, d.g.a.d. :

Rémy Ziffel, Gianni Covre
et Erich Eichenberger,
Michelin.
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Le paradis des pneus

Une entreprise familiale dynamique, avec une passion marquée pour les pneus: depuis

1971, chez Wiederkehr Pneuhaus AG, tout tourne autour du pneu. Activité dominante

ici: les pneus agricoles. Tony Wiederkehr et son fils Guido répondent a nos guestions.

Monsieur Wiederkehr, en
tant que chef d’entreprise
spécialisée dans le com-
merce des pneus, qu’at-
tendez-vous de vos parte-
naires industriels ?

Tony Wiederkehr: Nous
tenons au partenariat qui
nous lie a nos fournisseurs,
et considérons |'estime mu-
tuelle et une bonne enten-
te comme la base du suc-
ces de notre entreprise.

Comment définiriez-vous
le climat dans votre bran-
che d’activité ?
L'économie est trés affec-
tée et nous le ressentons,
nous aussi. Mais les médias
exagérent sur beaucoup de
points. Nous ne nous lais-
sons pas impressionner par
ces déclarations et mainte-
nons notre stratégie qui
consiste a conseiller les
clients au moyen d'argu-
ments justes et honnétes,
et leur offrir un service
professionnel.

En parlant de service,
quelles prestations parti-
culiéres proposez-vous a
vos clients agriculteurs ?
Afin de pouvoir leur pro-
poser un train de pneus
optimal, nous définissons
tout d'abord les be-

soins du client. Quel est le
type de machine a équiper,
quels travaux effectue-t-el-
le, quelle part de route
fait-elle ? Nous recomman-
dons alors un type de pneus,
en laissant le libre choix au
client. Cet aspect est trés
important a nos yeux.
Apres la vente, nous soute-
nons les agriculteurs par
un service clients profes-
sionnel. Ce service englobe
de nombreux aspects : de
conseils ciblés a la pression
adéquate des pneus, en
passant par la mesure de
la géométrie par laser et la
réparation des pneus. Je
suis d"ailleurs convaincu
gu‘en matiere de répara-
tions, notre place est celle
d'un leader en Suisse. En
cas de pannes, nous som-
mes disponibles 24 h sur 24,
7 jours sur 7, sans « mais »
et sans « si ». Pour les peti-
tes réparations sur place,
nous disposons de deux vé-
hicules de service ; en cas
de dégats importants ou
de réparations & chaud,
nous prétons des pneus
d‘occasion gue nous récu-
pérons par la suite. Grace
a notre vaste entrepo6t, les
temps d'attente sont res-
treints car nous avons tout
en stock, des pneus pour
chaises roulantes jusqu’aux
pneus de génie civil.

A quelle fréquence

participez-vous
a des ate-
liers, des
forma-

tions,

des

voyages ou manifestations
similaires organisés par
Michelin a I'attention de ses
revendeurs ? Comment per-
cevez-vous ces activités ?
Nous avons participé jus-
qu'ici & toutes les manifes-
tations et en avons retiré
des bénéfices. A cette oc-
casion, nous tenons a re-
mercier Michelin pour ces
invitations et 'organisa-
tion de ces événements.

Que vous apporte votre
partenariat avec Michelin ?
Nous entretenons des liens
personnels étroits avec
Erich Eichenberger du ser-
vice des ventes Michelin
agro et |le directeur des
ventes agro Gianni Covre.
Gréace a leur soutien et leur
motivation, nous sommes
convaincus des produits et
pouvons les recommander
en toute bonne conscience.

Guido Wiederkehr: Grace
aux prestations de service
comprises dans le partena-
riat Exelagri, nous offrons
aux clients une réelle va-
leur ajoutée par rapport a
nos concurrents, ce qui nous
permet de sortir du lot.

Quelle est la part relative
du commerce des pneus
agricoles dans votre entre-
prise ?

TW: Les pneus agricoles
jouent chez nous un roéle
important, puisque notre
région est fortement im-
prégnée d'agriculture.

Ce type de pneus génére
environ un tiers de notre
chiffre d'affaires, y compris
le service et les pneus por-
teurs.

Quelles tendances obser-
vez-vous chez vos clients
agricoles ?

Par rapport a autrefois, il
est aujourd’hui plus diffici-
le de vendre aux clients
des produits de qualité.
Certains concurrents ne
mettent plus en avant que
le prix, selon la devise :

« Le meilleur pneu est le
moins cher ». Cette argu-
mentation ne correspond
en aucun cas a notre phi-
losophie ; elle est méme
désastreuse, car a quoi ser-
vent des pneus bon mar-
ché, si leurs principaux pa-
rameétres sont nettement
moins bons que ceux des
pneus de qualité supérieu-
re ? Ou s'ils doivent étre
changés plus t6t, car leur
rendement ne tient pas ses
promesses ? En tenant
compte de ces facteurs, I'on
se rend compte gque des
pneus « avantageux » de-
viennent carrément chers,
sans parler de tous les tra-
cas qu'ils engendrent.

Que dites-vous des der-
niers pneus MICHELIN ?

En digne successeur du XM
108, le MulitiBib série 65
se base sur ses qualités.
Avec son OmniBib série 70,
la marque Michelin s’aven-
ture en terre inconnue ;
mais le succés semble pro-
mis a ce nouveau pneu gui
se vend trés bien. Les pneus
pour petites machines de
chantier telles que tracto-
pelles, chargeuses & roues
ou pelles a pneus, etc., pré-
sentent pour nous un grand
intérét. Avec Compact Line,
MICHELIN a introduit dans
cette gamme une toute <



